Vanessa Bullamah Maniglia

GERENTE DE Linha PRODUTO |

IVD | PLMS/ US / MIS /
GESTAO ESTRATEGICA DE PORTFOLIO

Especialisra de Produtos / Executiva de contas

Ribeirdo Preto/Sao Paulo / Brasil / LATAM

(16) 98122-9666vabullamah@hotmail.comlinkedin.com/in/vanessa-bullamah

OBJETIVO PROFISSIONAL

Atuar como Gerente de linha Produto no seguimento humano ou veterinario
aplicando minha experiéncia técnica e comercial para impulsionar o desenvolvimento
de portfélio, fortalecer o posicionamento de mercado e liderar estratégias de Go-to-
Market, sempre com foco em resultados e crescimento sustentavel.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Hospcom Animal Care (Jun 2024 - out 2025)

Gerente de Linha de Produtos IVD

(Marco 2025- outubro 2025

. Lideranca estratégica do portfolio de produtos IVD.

. Analise de mercado, precificagdo e inteligéncia de negécios.

. Lancamento de novos produtos, com foco em estratégias de sell-in e sell-out.

. Integragéo com engenharia biomédica, vendas, marketing e suporte técnico.

. Gestao de contas estratégicas e treinamento de forca de vendas.

. Atuagao B2B, com foco em desenvolvimento de negdcios e relacionamento com
clientes.

. Desenvolvimento de estratégias regionais de penetragdo de mercado +  de

estratégias regionais de penetragdo de mercado

Clinica Veterinaria Castro Ribeirdao Preto (201 2022

Clinica medics / cirargica / anesthesia / therapies transfusions / internacao
Responsavel técnica stores de Hematologia , Bioquimica ,
imunologia )

LARP e Hospital Sao Francisco de Assis (2013 - 2015)
Responsavel Técnica / Analista Laboratorial

. Supervisado de equipe técnica.

. Garantia de compliance e qualidade de resultados laboratoriais.

Fazenda Sao Francisco Ragoes (2007- 2012 Sao Simao )

Gestora Tecnica Pecuaria Leiteir Gestao Sanitaria nutricional e reprodutiva de
rebanhos lleiteiro

Diagnodstico Brucelose e tuberculose controle mastite clinica e subclnica / projeto
integragédo lavoura e pecuéria Criagdo de cdes Rottwailer , Golden Retriever ,

In Vitro Brasil (2006-2007)

Especialista de Produtos IVD / PLMS / MIS / US / Surgical

(Out 2024 - Mar 2025)

. Suporte técnico a vendas em todo o ciclo comercial.

. Treinamento de equipes internas e clientes sobre o portfélio Mindray.
. Desenvolvimento de materiais técnicos e agdes de pré e pds-venda.

Executiva de Contas / Especialista de Equig
PLMS /IVD / MIS/

ISurgical

(Jun 2024 - outubro 2024

. Prospeccéo e gestao de clientes estratégicos.
. Suporte técnico-comercial para a linha PLMS Mindray Animal Care.
. Responsavel por apresentagdes técnicas e negociagdes.

Mindray Animal Linha

Vet Line Brasil (2022 - junho 2024)

Executiva de contas

— Consultora de Negé6cios Técnica Comercial — Mindray

Animal Care + Linhha PLMS

medicamentos controlados / Suporte técnico e cientifico a equipe

comercial.

. Treinamento de mais de 50 clientes e distribuidores.

. Apoio ao desenvolvimento de campanhas de Go-to-Market para a linha
veterinaria.

LRPET Racgoes (2016-2021)

Diretora Comercial Supra Racoes

Nutricdo animal — Canal de distribuicao Ribeirdo Preto

. Lideranga de uma equipe com 10 representantes comerciais.
. Crescimento de 25% nas vendas da regido em dois anos.

Representante Comercial / Assessora Cientifica ¢

Gestéo de contas-chave e processos licitatérios.
« Conducgdo de treinamentos técnicos com impacto em mais de 30 laboratérios
clientes.

Biolégica e Biomedix (2006)

Assessora Técnica e Comercial

. Implementagdo de novos equipamentos IVD em laboratérios da regido
Sudeste.testes rapidos

. Suporte pdés-venda com foco em fidelizagdo.

Vet Center (2005)

Biomédica / Gestora Administrativa

. Gestao técnica do laboratério de analises clinicas veterinarias.

. Coordenagéao de equipe e gestédo de operacdes comerciais da clinica.

Hormonal Laboratério de Analises Clinicas (1998 - 2095)

Estagiaria Biomédica

. Responsavel pela automagéo de setores criticos (Hematologia, Bioquimica e
Microbiologia).

. Lideranga em processos de certificagdo de qualidade 1SO 9000.

RESUMO PROFISSIONAL

Profissional com mais de 23 anos de experiéncia no segmento de Diagnostico
Clinico e Veterinario. Especialista em gestao de portfélio IVD, desenvolvimento de
mercado, inteligéncia de produto e suporte técnico-comercial.

Destaques:
. Historico comprovado em liderar estratégias de mercado e treinamentos de forga
de vendas.



. Responsavel por projetos de expansédo de market share com crescimento acima
de 20% em regides estratégicas.

. Experiéncia com marcas lideres como Mindray, Bioldgica, Biomedix Ecco
diagnostica, BD , e In Vitro, Brasil.

. Vivéncia com KOLs, distribuidores e clientes estratégicos, promovendo alto
engajamento e fidelizago.

. Perfil analitico e orientado a resultados, com forte capacidade de execugéo.

FORMAGAO ACADEMICA

DIFERENCIAIS ESTRATEGICOS

Graduagao em Biomedicina
Centro Universitario Barao de Maua — 2000

Graduagao em Medicina Veterinaria
Centro Universitario Bardo de Maua — 2022

Pés-graduagao em Analises Clinicas
Centro Universitario Barao de Maua — 2010 (30h)

Pos graduagao em Ultrassonografia Veterinaria ( capsvet 2021

Formagao Complementar Relevante

. Extens@o em Andlises Clinicas — CBM — 2010

. Treinamentos em Ultrassonografia e Biomedicina Estética

. Participag@o em Congressos de Diagnéstico Clinico

. Capacitagdes em atendimento e diagnostico veterinario (JAVET, Rumequi)
. Cur-so de Adestramento de Caes — 2019

. Curso de Citometria de fluxo e automagao Laboratorial UNASP 2025

. Congresso Brasileiro de medicina veterinaria 2023 / 2024/2025

. WSAVA Rio de Janeiro 2025

. Cobetiv 2024/2025

. Curso OEM Bioquimica

COMPETENCIAS TECNICAS E ESTRATEGICAS

. Gestao de Portfolio IVD/ PLMS / US

. Inteligéncia de Mercado e Analise de Concorréncia

. Desenvolvimento e Langamento de Produtos

. Treinamento de Forca de Vendas

. Suporte Técnico-Cientifico a Clientes e Distribuidores

. Gestao de Stakeholders Internos (P&D, Regulatory, Vendas e Marketing)
. Estruturagdo de Planos Go-to-Market

. Pricing Strategy e Posicionamento de Produto

IDIOMAS

. Portugués: Nativo

. Inglés: Intermediario — Comunicagao técnica e suporte a treinamentos *

Espanhol intermediario

Experiéncia prévia com a marca Mindray (linha Vet),linha humana
promovendo rapida integragao cultural.

Perfil de lideranga com histérico de entrega de resultados.

Forte capacidade de comunicagao e treinamento de equipes
multidisciplinares.

Experiéncia consolidada em desenvolvimento de mercado e gestao de
portfélio

Atuacdo consultiva e estratégica, com habilidade para construir
relacionamentos sélidos com KOLs e clientes-chave.

Negociagdes internacionais Brasil China
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